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1. Email *

2.

3.

4. 2 points

Mark only one oval.

रेिडओ

सोशल मीिडया

SEO

वायरल माकेिट�ग

Direct Marketing (Marathi)(2)
सूचना:  
TYBMM Advertising (Marathi) Semester VI  examination. िवषय  - Direct Marketing  
सव� �� अिनवाय�आहेत. 
��ेक �शाला २ गुण आहेत.  
एकूण �� - २५ 
एकूण गुण - ५०  
वेळ - १ तास 

* Required

Student's exam seat number *

Student's name (surname, first name, middle name ) *

1.िह पारंप�रक िवपणनाची प�त आहे. *

m
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5. 2 points

Mark only one oval.

कमी खिच�क

खिच�क

उपयु� नाही

महाग

6. 2 points

Mark only one oval.

डेटाबेस िवपणन

डेटाबेस �व�थापन

नातेसंबंध िवपणन

��� िवपणन

7. 2 points

Mark only one oval.

कज�

योगदान

खच�

उ��

2.अ� िवपणन प�ती ं�पे�ा ��� िवपणनप�ती ही ______ आहे. *

3.________ �णजे �ाहकांसोबत असलेले नाते जपणे. *

4.टेिलमाकेिट�गमुळे �ाहकांना ________ होतो. *

m
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8. 2 points

Mark only one oval.

�ाहक

जािहरात

�वसाय

रेिडओ

9. 2 points

Mark only one oval.

एक

दोन

तीन

चार

10. 2 points

Mark only one oval.

डी-डु��केशन

मज�-पज�

�ॅिलडेशन

ए�टन�ल डेटा

5.____ �े�ात डेटाबेस हे �त:च एक खाजगी श� आहे. *

6.डेटाबेस �व�थापनाचे ____ट�े आहेत. *

7.____________ हे डी-डु��केशनसारखेच आहे. *
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11. 2 points

Mark only one oval.

पडताळणी (Verification)

�ॅिलडेशन

ए�टन�ल डेटा

इंटन�ल डेटा

12. 2 points

Mark only one oval.

जािहरात

रेिडओ

सोशल मीिडया

डायरे� माक� �िटंग

13. 2 points

Mark only one oval.

वैय��क िव�ी (Personal selling)

रेिडओ

जािहरात

िबल बोड�

8.�ाहकाचा डेटा अचूक आहे िक नाही �णजेच ______. *

9.टपरवेअर माक� �िटंग �� ॅटेजी _____ वर आधा�रत आहे. *

10.डायरे� माक� �िटंग मध�ा अनेक साधनांपैकी एक साधन ____ आहे. *

m
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14. 2 points

Mark only one oval.

वृ�प�

मािसक

प�क (Leaflet)

पु�क

15. 2 points

Mark only one oval.

िमं�ा

��पकाट�

अमेझॉन

ि�टर

16. 2 points

Mark only one oval.

ईमेल माक� �िटंग

मोबाइल माक� �िटंग

से� व माक� �िटंग

माक� �िटंग

11._____ हा डायरे� मेलचा एक �कार आहे. *

12._____ िह एक ई-कॉमस� वेबसाइट नाही. *

13.मोबाइल फोनवर थेट शॉट� टे� मेसेज पाठवणे याला __ असे �णतात. *
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17. 2 points

Mark only one oval.

�ि�या

पॅकेिजंग

व�ुिन� पुरावा

उ�ादन

18. 2 points

Mark only one oval.

मोज�ायो�

��ी �ारे सं�ापन

�ाहक सेवा

��� िवपणन

19. 2 points

Mark only one oval.

Return on Investment

return of goods

returns of customers

return of increase

14._____ �णजे एखादी व�ु जी �ाहकां�ा गरजा भागव�ासाठी तयार िकंवा िनिम�त केली
जाते जी अमूत� िकंवा मूत� ��पात असु शकते. *

15.��� िवपणन प�तीमधील िनणा�यक घटक हे पुढील�माणे आहेत, ऑफर, सज�नशील,
मा�म, वेळ आिण _______. *

16.ROI �णजे ______ *
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20. 2 points

Mark only one oval.

�ाहकांचा �ामािणकपणा

�ाहक संपादन

�ाहक �मता

�ाहक संशोधन

21. 2 points

Mark only one oval.

इन-हाऊस (In-house)

�ुरो (Bureau)

अंतग�त आिण बा� (Internal and external)

�माणीकरण (Validation)

22. 2 points

Mark only one oval.

इंिडयन डा��ंग शो असोिसएशन Indian dancing shows association

इंिडयन डायरे� सेिलंग असोिसएशन (Indian Direct selling association)

इंिडयन डा� �ेज असोिसएशन (Indian Dance Stage Association)

इंटन�ल डेटा �ेज असोिसएशन (Internal data stage association)

17.___________, �ाहक जपणे, �ाहकांचा चांगली सेवा देणे �ा �ाहका सेवे�ा तीन पात�ा
असतात. *

18. _____ डेटाबेसम�े दैनंिदन गो�ीवंर िनयं�ण ठेवता येते. *

19.आयडीएसए (IDSA) �णजे _____ *
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23. 2 points

Mark only one oval.

�वसाय ते �वसाय

शो�म

�ाहक

ई-कॅटलॉग

24. 2 points

Mark only one oval.

मािसक

टेलीमाक� �िटंग

जािहरात

वैय��क िव�ी

25. 2 points

Mark only one oval.

�ाहकांना मािहती पुरवणे

�ाहकांचे समाधान करणे

�ाहकांचा पाठपुरावा करणे

नवीन �ाहक बनवणे

20._____ कॅटलॉ� हे �वसायादर�ान वापर�ा जाणा�या मालाची तरतूद करतात, �ात
ऑिफस�ा पुरव�ापासून क��ुटरपय�त सव� गो�ीचंा समावेश असतो. *

21.आयसीआयसीआय, िसटी बँक, एचएसबीसी, �ोडाफोन, एअरटेल इ�ादी कंप�ा ___ या
डायरे� माक� �िटंग साधनाचा वापर करतात. *

22. CRM चा उ�ेश काय आहे. *
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26. 2 points

Mark only one oval.

रेट

�रसच�

�रलेशन

�रच

27. 2 points

Mark only one oval.

पूल �� ॅटेजी

पुश �� ॅटेजी

अप से��ंग

�ॉस से��ंग

28. 2 points

Mark only one oval.

ई माक� �िटंग

चाचणी (Testing)

टेलीमाक� �िटंग

पारंपा�रक माक� �िटंग

This content is neither created nor endorsed by Google.

23.RFM मधील R �णजे_____ *

24.जे�ा िव�ेता तु�ाला अिधक जा�ी�ा िकंवा महाग व�ू िवक�ाचा �य� करत असतो
ते�ा तो कोण�ा रणनीतीचा उपयोग करत असतो. *

25.______ हे �ाहका�ा गोपनीयतेचे उ�ंघन करतात �ामुळे ते अ��थ होतात. *

 Forms
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